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OPORTUNIDADES
NA TURBULENCIA

Como os escritorios estao se
preparando para vencer as
instahilidades economicas

TEMAS
POLEMICOS

Luiz Flavio D’Urso,
presidente da OAB/SP,
fala sobre temas controversos

ESCRITORIOS
COM ESTILO

Selecionamos quatro escritdrios
de advogados que primam
pela decoracao e funcionalidade
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LICOES DE
UMA CRISE

Como os escritdrios estao se preparando para vencer as
instabilidades econdmicas mundiais
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crise econdmica que afeta
0s paises europeus e os Es-
tados Unidos cria uma 6ti-
ma oportunidade para que
os escritérios nacionais absorvam,
apos tantas disparidades, licdes
de como gerir suas companhias
e criar oportunidades de investi-
mentos. Acostumado a tantos pla-
nos econdmicos, o Pais observa de
longe os problemas que ocorrem
nas demais nagdes. “As crises de
Estados Unidos e Unido Europeia
sao dos modelos produtivo, juri-
dico e econdmico”, explica Mau-
ro Leonardo Cunha, sécio-diretor
do BCCTorres Advogados. “Af esta
a grande oportunidade do Brasil.
Acabamos de construir os primei-
ros arcaboucos da nossa vivéncia
mercadoldgica de democracia e,
€OMo Nao estamos presos ou Vi-
ciados a modelos pré-existentes,
somos lideres em modelar e remo-
delar, até por necessidade.”
A base multirreferenciada que
o direito nacional possui é uma
das sustentagdes para que o cres-
cimento do mercado perante a cri-
se seja verdadeiro. “O juiz e os ad-
vogados brasileiros ja sabem lidar
com incoeréncias, contradicoes
e inconsisténcias no dia a dia. O
mesmo se aplica ao nosso empre-



“Hoje podemos acessar toda nossa base de dados
remotamente por meio do smartphone”, informa Ronaldo
Martins, sdcio do escritdrio Ronado Martins & Advogados

sariado”, realca Cunha. “O mun-
do parece mais cercado de desa-
fios que fazem parte da vida dos
brasileiros. Nés sabemos planejar
com mais foco nas oportunidades
que no planejamento em si.”

A crise mundial também gera
uma maior preocupacdo e deman-
da de servigos juridicos relaciona-
dos as questdes fiscais, inclusive
a realizacao de planejamentos tri-
butarios para enfrentar um merca-
do mais competitivo e com menor
margem de lucro e a administra-
¢do de passivos fiscais. “Além da
demanda por servigos juridicos re-
lacionados a tributacdo, ha uma
demanda por servigos juridicos re-
lacionados as operagoes de crédi-
to, seja pelo aumento da inadim-
pléncia que eleva a necessidade de
cobrangas judiciais, quanto pelo
lado da rediscussao de contratos
de financiamentos e empréstimos”,

diz Flavio de Souza Valentim, s6-

cio do escritério Bernardes &Ad-
vogados Associados.

Esse bom momento tende a ser
representativo principalmente para
as pequenas e médias empresas,
devido a agilidade, simplicidade
e maior flexibilidade administra-
tiva. Além disso, as cidades mé-
dias fazem parte do novo caminho
para a geragdo de riqueza. Capitais
como Salvador, Recife e Fortaleza
estao repletas de empresarios es-
trangeiros que adotaram o Brasil.
“O mapa ja mudou e a mudanga
agora é a regra. Nos préximos anos
apostamos no crescimento dessas
pontes”, explica Cunha.

A capacitagdo também tem sido
alvo de movimentos macigos dos
escritorios. “Advogado precisa de
habilidades de informdtica, de ges-
tdo e contabeis. Nada disso mais
¢ opcional. E o fato é que encon-
trar profissionais com todas es-
sas habilidades e competéncias
e ainda capazes de tragar racio-
cinios juridicos coerentes e sur-
preendentes é muito dificil”, res-
salta Cunha.

Enquanto aprimoram a capa-
cidade de seus colaboradores, os
escritérios diversificam e criam
estratégias e politicas para aten-
der esse fluxo de investimentos e
negocios. Caso do European Desk

. buscam apostar no Brasi

Services - EDS, sistema chefiado
por uma advogada especializada
em Direito Estrangeiro, da Ronal-
do Martins & Advogados. “Ele
é integrado pelas dreas ja exis-
tentes que atuavam com fusoes,
aquisicoes e joint venture, crian-
do uma equipe multidisciplinar
voltada a desenvolver negécios
em determinadas dreas da econo-
mia brasileira, porém na lingua
materna de empresas que agora
, expli-
ca Ronaldo Corréa Martins, s6-

Il/

cio do escritério Ronaldo Mar-
tins & Advogados.

Adepto a tecnologia, ele ndo
dispensa as novas ferramentas na
prestacdo de servigos juridicos.
“Hoje podemos acessar toda nos-
sa base de dados remotamente
por meio do smartphone, que foi
eleito como nossa plataforma de
acesso, realizacao de trabalhos e
comunicagdo.” ®

“Somos lideres em modelar e remodelar,
até por necessidade”, afirma Mauro Cunha,
socio diretor do BCCTorres Advogados
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Especializado em direito empresarial, o escritdrio Ronaldo Martins &
Advogados se diferencia no mercado por sua forma de atuagao: menos
clientes, mas um atendimento personalizado e direto com cada um deles

N

Edmilson Gomes de Oliveira,
Ronaldo Corréa Martins, Marta
Arias Diaz, Eduardo Pereira
Tomitdo e Carlos Alberto de
Oliveira LeitGo

SERGIO CARVALHO

om sede em S3o Paulo e Bra-
silia, além de parceiros nos
principais municipios paulis-
tas, em Curitiba, Uberlandia,
e até em cidades do exterior, o escri-
tério Ronaldo Martins & Advogados
foi fundado a partir da ideia de que
servigos juridicos devem ser presta-
dos de forma a estabelecer uma lin-
guagem comum entre clientes e ad-
vogados. “Investimos na nossa equi-
pe, incentivando a participacdo em
cursos de especializagado, além de
congressos e seminarios, pois sabe-
mos que esse conhecimento juridi-
co atualizado, de forma constante e
profunda, é o que o cliente necessi-
ta”, explica Ronaldo Corréa Martins,
socio-fundador do escritdrio.

Essa questao do aperfeicoamento
da equipe é um dos maiores desafios
hoje dentro dos escritdrios. Muitas
vezes falta qualificagdo, entretanto,
em outros casos, o profissional aca-
ba dividido entre muitos clientes e as
informagoes corretas se dispersam.
Para evitar esse problema, o escrit6-
rio Ronaldo Martins adotou uma po-
litica diferenciada. “Nosso foco nao
€ uma carteira massiva de clientes.
Apostamos em um atendimento mais
individualizado”, ressalta Ronaldo.
“O direito é muito mais do que uma
ciéncia. Devemos operd-lo como
uma atividade econoémica, pois ele
faz parte da sociedade. Outro gran-
de desafio dos profissionais hoje em
dia é trabalhar com esse direito em
ordem e sintonia, enfrentando, por

exemplo, problemas como a demo-
ra do Judiciario e as suas respostas
cada vez mais superficiais, que exi-
gem do advogado um conhecimen-
to muito maior.”

O resultado disso, segundo Ro-
naldo, é uma certa inseguranca das
empresas e da prépria sociedade nas
decisdes dos Tribunais Superiores. “O
Judiciario sempre foi uma escola. A
qualidade era tanta, que até supera-
va a demora processual. A meu ver,
ja ha alguns anos, isso vem mudan-
do, e para pior. Temos hoje respostas
sem profundidade que s6 geram mais
Onus as empresas”, lamenta. E qual
seria o causador desse estresse? En-
tre os fatores, Ronaldo entende que
a excessiva politizacdo das nomea-
¢oes para os Tribunais Superiores,
agravada na UGltima década, estd na
raiz do problema. Em muitos casos,
o escolhido nao conta com a expe-
riéncia e o profundo conhecimento
juridico, na teoria e na pratica, exigi-
dos de quem tem como missdo pre-
cipua proferir sentengas capazes de
alterar até mesmo o arcabougo juri-
dico do pais. Isso porque uma nova
jurisprudéncia, ou uma nova inter-
pretacdo da Constituicdo, exige a
adequacao de juizes e advogados
em todas as demais instancias ju-
dicidrias. “A decisdo precisa ter um
caréter quase cientifico de forma
que nao haja brechas para questio-
namentos futuros, o que s6 causaria
ainda mais prejuizos aos individuos
e as empresas.” ™
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